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39! New Agent Welcoming Session 


Materi: 

* Profil Perusahaan 

* Potensial Pasar 

* 10 Kebenaran Asuransi 
e Potensial Income 

° Prospecting 

e Pendekatan (CI Survey) 
* Interaksi Janji Temu 

- |де & Naskah Penjualan 


Tujuan: 


Sebagai interaksi awal antara tim 
management Prudential & Tenaga 
Pemasar baru untuk memberikan 
dukungan dalam memulai aktifitas 
bisnis bersama Prudential dan 


menghasilkan penjualan pertama 
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Jejak Prudential di Asia 


China 


Malaysia | 


'Rank/Share''f£ customers: 


Rank/Share? й customers: 


| Cambodia Rank/Share' 


Laos | | Rank? 


Hong Kong | Rank/Share: # customers: | Vietnam | Rank/Share: # customers: 
2nd/17Yo 1.3m 2nd/13% 1.9m 
Ө # agents: Banca/other «Э # agents: Banca/other 


Singapore Rank/Share: # customers: Eastspring India Rank/Share:# customers: 
3rd/16Yo 1.0т » Kalah секіс 3rd/15% 3.7m 
eastspring 
e # agents: Banca/other AUM $258.5bnš Ф # agents: Banca/other 
5k $ cM uoBoulse 200k Ñ BEE боовон 


| Myanmar Rank? 


1st/22Yo 2.7m | 3rd/1596 | 3rd 2nd 9th/3Yo 0.3m 
“> # agents:  Вапса/оїпег | # customers: 9 |# customers: Q customers: = Banca/other 
24k $ izzz uoBpulse | 136k | ak 3k $ es pulse 


| Thailand Rank/Share' # customers: 


3rd/14% 1.7m N 6th/6% 1.6m 
@ й agents! | Banca/other ца # agents! | Banca/other 
18k IT ruse 2k Ub #uos pulse 


Indonesia Rank/Share''ff customers: Philippines Rank/Share? # customers: 
2nd/10% 1.5m 1st/16% 0.8m 
e # agents: Banca/other w # agents! Banca/other 
"e $ rezi Uogpulse 31k БЕНЕН Pulse 


| Taiwan Rank/Share' ff customers: 


1. As at FY21. 

2. Based on full year 2021 (calendar year 2021 for India), or the latest information available. Sources include formal (eg competitors' results release, 
local regulators and insurance association) and informal (industry exchange) market share data. Ranking based on new business (APE sales, 
weighted full year premium or full year premium depending on availability of data) or total weighted revenue premiums. 


3. As at 31 December 2021. 

4. Ranking among JV players. Ranked 4* among foreign players. 

5. Among private players only. 

6. Ranking and market share based on weighted new business premium. On a total weighted premium basis, ranked 1% with a market share of 20% 
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Prudential Syariah hadir di . 
Indonesia dån berkantor pusat di 
Jakarta sebagai hasil dari proses 
pemekaran usaha melalui ` 
pemisahan Unit Usaha Syariah 
Prudential Indonesia menjadi | 
entitas yang terpisah. Prudential 
Syariah menawarkan rangkaiar 
solusi perlindungan jiwa, ۸ 
kesehatan dan finansial berbasis 
Syariah untuk memenuhi | 
kebitihan masyarakat Indon ANG 


Tentang 
PT Prudential 
Life 
Assurance 


(Prudential 
Indonesia) 


Prudential Indonesia 
1995 


Prudential hadir di Indonesia. Saat 
ini berkantor pusat di Jakarta 
dengan 6 Kantor Pemasaran di 
Bandung, Semarang, Surabaya, 
Denpasar, Medan, 'Batam serta 
memiliki >250.000 Tenaga 
Pemasar, melayani > 2,1 juta 
nasabah dan memiliki 404 Kantor 
Pemasaran Mandiri* 
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As of ΕΥ 2021 


Prudential Indonesia 
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Sebagian besar kondisi keuangan 
masyarakat Indonesia masih rentan 
jika terjadi risiko. 


Rata-rata Uang Pertanggungan* 


Rp249; 
per polis asuransi 


*Sumber: Survey Literasi & Inklusi Keuangan OJK 2016; AAJI Q1 2021 


KEBENARAN ASURANSI 


SAMA SEPERTI BISNIS ATAU KARIR LAINNYA, 
JIKA INGIN SUKSES, ANDA HARUS FOKUS 
DAN MELUANGKAN WAKTU & TENAGA. 
KALAU ADA YANG MENGATAKAN KAMU BISA 


SANTAI DAN MUDAH TAPI TETAP BERHASIL DI 
BISNIS ASURANSI, JANGAN PERCAYA! 


10 TRUTHS ABOUT LIFE INSURANCE 


PENOLAKAN ADALAH HAL YANG NORMAL 
DAN BAGIAN DARI PERMAINAN. ANDA HARUS 


MENYADARI BAHWA PENOLAKAN BUKAN 
KARENA PROSPEK TIDAK MENYUKAI ANDA, 
TAPI MEREKA MENUNDA KARENA 


MEMBUTUHKAN TAMBAHAN INFORMASI. 
KALAUPUN AKHIRNYA MEREKA MEMUTUSKAN 
UNTUK MENOLAK PROPOSAL ANDA, MEREKA 


HANYA MENOLAK KONSEP NAMUN 
BUKAN MENOLAK ANDA 


ВАНКАМ АСЕМ YANG PALING SUKSES DI 
DUNIA INI PUN MENGHADAPI PENOLAKAN. 
TIDAK SEMUA AKAN MEMBELI SEBAIK APAPUN 
ANDA MENJELASKAN. JUNJUNG TINGGI 


SEMANGAT SW-SW-SW-NEXT. KUNCINYA 


ADALAH KONSISTEN FOLLOW UP. 

10-15% AKAN MEMBELI DALAM WAKTU 14 
HARI. 

15% LAGI DALAM 3 BULAN KE DEPAN. 

20% LAGI DALAM 24 BULAN KE DEPAN. 


TENANG SAJA SAAT MENDEKATI PROSPEK 
ANDA. YANG PALING BURUK MEREKA 
MENGATAKAN “TIDAK” KEPADA ANDA. 
NAMUN, ANDA HARUS SENANG MENGETAHUI 
BAHWA MEREKA LEBIH TAKUT KEPADA ANDA 
KETIMBANG ANDA TAKUT KEPADA MEREKA. 


JADI NIKMATI PROSES DARI 
PENDEKATAN. 


Pergi Untuk 
Kembali 


KETIKA ANDA BERGABUNG DI BISNIS INI, 


ADALAH NORMAL JIKA KERABAT DAN TEMAN 
MUNGKIN MENGHINDAR/MENJAUH DARI ANDA. 
MEREKA MELAKUKAN ITU BUKAN KARENA 
BERGABUNGNYA ANDA DENGAN ASURANSI, 


NAMUN KARENA MEREKA BELUM YAKIN 
SEBERAPA SERIUS ANDA DALAM BISNIS 
ІМІ. JIKA ANDA DAPAT MEMBUKTIKAN 
UNTUK PROFESIONAL DAN BERTAHAN 


LAMA DI BISNIS INI, MEREKA PASTI AKAN 
KEMBALI KEPADA ANDA. 


PENJUALAN ASURANSI JIWA SAMA SEPERTI 
BISNIS LAINNYA, PENDAPATAN ANDA 
BERBANDING LURUS DENGAN 


PRODUKTIVITAS ANDA. JADI SELALU 
FOKUS PADA AKTIVITAS YANG BERKAITAN 
DENGAN PRODUKTIVITAS. 


10 TRUTHS ABOUT LIFE INSURANCE 


ADALAH LUMRAH PROSPEK ANDA TIDAK 


MUNCUL UNTUK JANJI TEMU. MEREKA 
MELAKUKAN ІМІ BUKAN KARENA MEREKA 
MENGABAIKAN ANDA, NAMUN KARENA 


MEREKA MASIH BELUM MENYADARI 


PENTINGNYA ASURANSI JIWA BAGI DIRI 
DAN KELUARGANYA. SADARILAH BAHWA 
SEBAGAI AGEN YANG BAIK, ANDA TIDAK 
MEMERLUKAN 500 POLIS DALAM SETAHUN, 
KENYATAANNYA JIKA ANDA BERPRODUKSI 50- 
100 POLIS SETAHUN, ANDA TERMASUK BAIK. 


SADARILAH BAHWA TERLEPAS DARI LATAR 
BELAKANG PROSPEK ANDA, ANDALAH 


AHLINYA DALAM ASURANSI JIWA. ANDA 
TELAH MENGIKUTI PELATIHAN BERJAM-JAM, 
OLEH KARENANYA ANDA PASTI MEMILIKI 
SESUATU YANG BAIK UNTUK DITAWARKAN 
KECUALI ANDA TIDAK MEMPERHATIKAN DI 
KELAS. 


10 TRUTHS ABOUT LIFE INSURANCE 


Asuransi 


Proteksi 


PROSPEK ANDA AKAN SELALU MENGINGINKAN 
UNTUK BICARA TENTANG PENGEMBALIAN 
INVESTASI. ANDA HARUS SELALU TETAP 
FOKUS KEPADA PERLINDUNGAN DAN 


SOLUSI FINANSIAL JANGKA PANJANG. 
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AN =f 
5.5 


4 CASE PRUCinta SETIAP BULAN 
= PERBULAN 
ав АРІ: Ер. 12.000.000/ POLIS SELAMA 1 


Шы PEMBAYARAN TAHUNAN ТАНЫ: 
Ер. 
18.480.000 


| KOMISI TIAP BULAN: 30% X (Rp. 11 JUTA x 4 
TOTAL API 12 BULAN: GARE), Ар. 13.200.000 


є» BONUS TAHUNAN: Rp. 63.360.000 


Siap untuk meraih potensi 
penghasilan tersebut, dan bahkan 
lebih lagi? 
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SURVEI PENYAKIT KRITIS 
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PRULeads 


LANGKAH 


I PROSPECTIN | 
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ο FORMULA SUKSES 


LAKUKAN INI SETIAP MINGGU! 


[50] EH 


PROSPEK JANJI TEMU JANJI TEMU CLOSING 
SOSIAL PENJUALAN 


1 MINGGU 1 CASE 
DNSISTEN PRESENTASI 2 CALON NASABAH SETIAP HA 
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ο FORMULA SUKSES 


LAKUKAN INI SETIAP MINGGU! 
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PROSPEK JANJI TEMU JANJI TEMU CLOSING 
SOSIAL PENJUALAN 


1 MINGGU 1 CASE 
DNSISTEN PRESENTASI 2 CALON NASABAH SETIAP HA 


KAN 
Fy! 


embangun Daftar Prospek 


Untuk bisa bertahan 
hidup manusia harus 
bernafas setiap hari 


Untuk bisa bertahan di dalam 
bisnis ini Anda harus 
ΠΗ ΡΥΓΓΕ 


Untuk bisa bernafas setiap 
hari manusia membutuhkan 
udara segar (Oksigen) 


Untuk bisa 
berAKTIFitas setiap hari 
Anda membutuhkan PROSPEK 
(Oksigen) 


eejam/embangun Daftar Prospek 


Yang Harus Yang Harus Anda 
Anda Lakukan Lakukan Setelah 
Saat Ini Juga Sesi Ini Di Rumah 


PROJECT 100 
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Pembangun Daftar Prospek 


Pilih 
Cold Prospect 
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* Tidak anti asuransi finansial 


Sekarang MAKIN AMAN 
pakai fitur TAMBAH PROSPEK 


di PRULeads 


Langsung klik tombol TAMBAH PROSPEK 

di halaman Utama PRULeads, Setujui Syarat 
dan Ketentuan" tinggal lanjutkan isi data dan 
bisa langsung BUAT PROPOSAL baru kalau 


Calon Nasabah sudah setuju untuk membeli 
polis Prudential Indonesia 


1. Klik tombol 
Tambah Prospek 


3. Lengkapi data 
Calon Nasabah 


тет ο ο. 
— ret δὲ οκ ο aka موب‎ 


Porsetujuan Syarat 
dan Ketentuan Tambah 
Prospek" 


4. Lanjutkan dengan 
Buat Proposal 


Makin aman pakai 
PRULeads 


1. Data yang dimasukan 
oleh Tenaga Pemasar 
akan dienkripsi dan 
harya dapat dilihat oleh 
Tenaga Pemasar yang 
bersangkutan saja 


2. Data calon nasabah 
tersebut TIDAK 
diberikan kepada 
Tenaga Pemasar lain 


3. Data calon nasabah 
yang tidak Closing 
dalam 60 hari otomatis 
dihapus dan sistem 
Prudential 


*) Persetujuan Syarat dan 
Ketentuan hanya tampil 
1 kali saja, Persetujuan 
уапа pernah dilakukan 
sebelumnya dianggap 
sudah valid 


5. Selesaikan pembuatan 
Proposal Baru sampai 
berhasil Submit 


Data Calon Pemegang Pols 
(Calon Peserta Utama Yang 
نت‎ amukan | 
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PROSPEK 


LAKUKAN INI SETIAP MINGGU! 
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JANJI TEMU JANJI TEMU CLOSING 
SOSIAL PENJUALAN 


1 MINGGU I CASE 
DNSISTEN PRESENTASI 2 CALON NASABAH SETIAP HA 


LANGKAH 


PENDEKATAN. 
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rEMEIembangun Hubungan 


MEMBANGUN MELAKUKAN 
ANJI 
EMU 
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PENDAHULU 


AN ei Kesadaran Penyakit Kritis adalah salah satu alat yang ampuh 
untuk membantu Agen atau Leader memulai percakapan dan 
membangun keterlibatan dengan prospek mereka. Tujuan utama dari 
Formulir Survei Kesadaran Penyakit Kritis ini adalah sebagai titik awal untuk 
membantu Agen atau Leader membangun kesadaran akan prospek mereka 
tentang Risiko Penyakit Kritis. 

Dengan membagikan Survei Kesadaran Penyakit Kritis ini tidak berarti Agen 
atau Leader dapat langsung menjual Produk Penyakit Kritis atau produk 
asuransi lain ke prospek mereka. 


Ingat : TUJUAN UTAMANYA adalah untuk BERBAGI informasi kepada 
prospek dan mendapatkan INTERAKSI dua arah 


Agen atau Leader dapat membagikan solusi dari Prudential (dalam bentuk 
produk asuransi) Jika prospek menanyakan tentang solusi 


Survei Kesadaran Penyakit Kritis ini lebih efektif jika disampaikan secara 


Bagaimana Agen memulai percakapan menuju Survei 
Kesadaran Penyakit Kritis? 
° Mulailah dengan fakta umum sederhana tentang 


Penyakit kritis di Indonesia untuk memeriksa 
kekhawatiran mereka tentang penyakit kritis 


"m TOP 10 CAUSES OF DEATH 
T . Cardiovascular disease 

. Neoplasms 

. Diabetes & kidney diseases 

. Digestive diseases 

. Respiratory infections 
Cardiovascular disease 2 
. Maternal & neonatal 


p TOP 10 CAUSES OF DEATH 
1; 


2. Neoplasms 
. Transport injury 


3 
4 
5 
6. Chronic respiratory diseases 
7. 
8. 
9 
1 


. Diabetes & kidney diseases RES 
. Unintentional injury 


. Digestive diseases 


680 Compare 2019, Indonesia 


U.S. Department of 
(фас de Health and Hanan Services 


. Respiratory infections 
. Chronic respiratory diseases 


Centers for Dise: 
J Controland Previ <a ion 


یم ھت سس اتا 


. Entericinfections 


. Maternal & neonatal 
. Transport injury Baru saja menemukan fakta 
menarik tentang info ini. 
Ternyata sebagian besar 
penyakitnya adalah Penyakit 
Kritis. Bagaimana tanggapanmu 


mengenai artikel ini ? 


“М [menunggu respons prospek] 
دري‎ 


10. Unintentional injury 


Source: 
СВО Compare 2015, Indonesia 


U.S. Department of 

Health and Human Services 
Centers for Disease 

Control and Prevention 
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; Survei Kesadaran Penyakit 


Bagaimana Agen memulai percakapan menuju Survei 
Kesadaran Penyakit Kritis? 


° Lanjutkan dengan menawarkan Survei 


Kesadaran Penyakit Kritis Lihatlah fakt 


perusahaan saya sangat memperhatikan 


kondisi ini. 1 

А _ TE TEC Untuk mendapatkan informasi lebih lanjut 
Lihatlah fakta-fakta menarik itu, saat ini perusahaan ETEN ( ] 
saya sangat memperhatikan kondisi ini. akan penyakit kritis, saat ini perusahaan 
Untuk mendapatkan informasi lebih lanjut tentang saya melakukan survei kepada 
tingkat kesadaran masyarakat akan penyakit kritis, EET аш 
saat ini perusahaan saya melakukan survei kepada Survei ini sangat singkat, hanya perlu 7 
masyarakat tentang kesadaran akan penyakit kritis. menit untuk menyelesaikannya dan hanya 
Survei ini sangat singkat, hanya perlu 7 menit untuk "مت‎ р 
menyelesaikannya dan hanya cocok untuk orang yang Dari tanggapan kamu sebelumnya, aku 
memiliki perhatian pada penyakit kritis merasa kamu adalah bagian dari orang- 
Dari tanggapan kamu sebelumnya, aku merasa kamu ο ۶ ص۵‎ 
adalah bagian dari orang-orang yang memiliki Tentu kamu bersedia ya untuk membantu 
perhatian pada penyakit kritis aku melakukan survei ini? Hanya 7 menit 
Tentu kamu bersedia ya untuk membantu aku (62 p 


melakukan survei ini? Hanya 7 menit saja kok ĠA [menunggu respons prospek] 
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FORM SURVEI 
PENVAKIT KRITIS 


% 


By Тап Kar Hor 


Sy 


Fy! гуеі Kesadaran Penyakit Kritis 


Usia [] ( ) <20 ( ) 21-29 ( )30-39 ( ) 40-50 ( ) >50 


Status Pernikahan: ( ) Lajang ( ) Menikah Pekerjaan: 
П 

1. Tahukah Anda ара penyebab utama kematian pada masyarakat Indonesia saat ini? 
( )Kecelakaan ( )Penyakit Kritis 


( ) Alamiah (termasuk usia tua tanpa sakit) ( ) Tidak diketahui 


2. Tahukah Anda berapa besar kemungkinan seseorang menderita penyakit kritis semasa 
hidupnya? 
( )< 10% ( ) 10% - 30% ( ) 31% - 50% ( )51% - 70% ( )>70% 


3. Tahukah Anda penyakit kritis yang menjadi pembunuh no.1 di Indonesia belakangan ini? 
( )Serangan Jantung ( ) Kanker ( )Stroke ( )Lainnya 


rMilirvei Kesadaran Penyakit Kritis 


. Setujukah Anda bahwa penyakit kritis makin banyak menyerang masyarakat dengan 


usia yang semakin muda? 
( ) Setuju ( )Tidak Setuju 


. Menurut Anda, apa yang menjadi akar penyebabnya? 


( )Diet ( ) Polusi ( ) Kesadaran atas Kesehatan yang Rendah 
П ) Stress ( ) Semua Benar 


. Menurut Anda berapa total biaya pengobatan penyakt kritis (termasuk pra & pasca) di 


rumah sakit swasta? 
( )< 300 Juta ( ) 301-750 Juta ( ) 750 Juta - 1M ( )з 1M 


. Jika penyakit kritis menyerang, apakah menurut Anda akan menyebabkan masalah 


keuangan yang serius pada keluarga pada umumnya? 
( ) Ya ( ) Tidak 
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8. Menurut Anda berapa besar peluang kesembuhan atas penyakit kritis pada umumnya? 


( ) <10% ( ) 11% - 20% ( ) 21% - 30% ( ) Lebih dari 30% 


9. Jika pengobatan gagal, berapa besar biaya hidup yang dibutuhkan seseorang untuk 
menopang keluarga yang berisi 3 orang anggota keluarga selama 20 tahun? 


( )<3M ( )3M - 6M ()6М-10М ( )>10М 


10. Menurut Anda ара solusi yang paling efektif untuk mengurangi dampak atas masalah 
ini? 
( ) Tabungan Pribadi 
( )Dana Kesejahteraan Sosial 
( ) Rekening GEC spesial yang bisa menyediakan uang besar sekaligus tanpa 


memengaruhi kondisi finansial 


( )Bantuan dari Keluarga & Teman 


11. Jika ada rekening СЕС" semacam itu, apakah Anda mau mempertimbangkannya? 


`<, 


сш гмеі Kesadaran Penyakit Kritis 


cah ada kenalan Anda yang mungkin akan tertarik juga dengan rekening СЕС" ini? 


Nomer Kontak 


Guaranteed (Sum Assured), Effective, Creditor Proof 
ijamin (Uang Pertanggungan), Efektif, Aman dari Kreditor (tidak dapat diganggu gugat oleh kreditor) 


AN 
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TINDAK LANJUT 


Jika Anda menyebarkan Survei ini dalam bentuk online, pastikan bahwa Anda selalu 
melakukan TINDAK LANJUT atas jawaban prospek dalam survei ini. 


Ingat! Tujuan survei ini adalah untuk membantu Anda memiliki INTERAKSI YANG 
BERKELANJUTAN dengan prospek. 


Usahakan untuk mendapatkan JANJI TEMU untuk membahas hasil jawaban survei tersebut. 
Ini adalah peluang Anda melakukan PENCARIAN FAKTA yang lebih mendalam tentang diri 
prospek, sebagai bahan untuk menemukan kebutuhannya akan proteksi atas risiko 
kehidupan. 


КЕ геі Kesadaran Penyakit Kritis 


TINDAK LANJUT 


Apakah Anda menyampaikan survei ini secara tatap тика langsung atau melalui online, 
Anda mungkin akan diminta menerangkan maksud dari “Rekening GEC” yang disebut pada 
pertanyaan no.11 & 12. 


Pertanyaan ini memang sengaja dihadirkan untuk membantu terjadinya interaksi yang 
berkelanjutan dengan prospek. 


G = Guaranteed (Dijamin) [| cara ini akan memastikan bahwa dana darurat yang dibutuhkan jika terjadi risiko 
kehidupan akan tersedia dalam bentuk Uang Pertangungan. Jika orang berusaha mengumpulkan dengan cara lain, 
misal menabung, maka akan butuh waktu yang sangat lama untuk dana besar akan terkumpul. Itu pun dengan catatan 
bahwa dana tabungan itu tidak pernah ditarik. Tapi dengan “rekening GEC” dana besar akan langsung tersedia saat itu 
juga Ketika “rekening” ini aktif. Dan dijamin akan diterima, selama sesuai dengan ketentuan. 


E = Effective (Efektif) (| Dana yang akan disediakan “Rekening GEC” ini mampu mengatasi dampak risiko kehidupan 
yang terjadi dengan efektif. Misal yang disiapkan adalah 1 miliar, jika terjadi risiko secara efektif dana 1 miliar yang 
akan turun. Beda dengan tabungan, bisa jadi saat dibutuhkan, karena pernah dilakukan penarikan maka dana sudah 
tidak lagi utuh, atau bahkan belum mencukupi. Jika harus jual asset, misal rumah, belum tentu harga jualnya sesuai 
dengan keinginan, bisa jadi di kurang dan tidak bisa memenuhi kebutuhan dana darurat. 


C = Creditor Proof (Tidak dapat diganggu gugat oleh kreditor) [] Dana Darurat dalam bentuk Uang 
pertanggungan tidak akan bisa diklaim oleh siapapun di luar si Pemegang Polis. Berbeda halnya jika seseorang 
berusaha menyiapkan dana darurat dengan membeli banyak aset. Misalkan dia beli rumah, dengan harapan jika butuh 
dana darurat rumah tersebut bisa dijual. Tapi jika rumah belum lunas dan terjadi risiko sehingga menyebabkan kredit 
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LINK FORM 
SURVEI KESADARAN 
PENYAKIT KRITIS 


FOLDER 
SURVEI KESADARAN 
PENYAKIT KRITIS 


https://bit.ly/FolderSurveiSakitKr 
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КОМТЕМ FOLDER: 

° INFOGRAFIS PENYAKIT KRITIS 

° VIDEO PANDUAN SURVEI PENYAKIT 
KRITIS 


RESPON & TINDAK 
LANJUT 
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o; FORMULA SUKSES 


LAKUKAN INI SETIAP MINGGU! 


Fact Finding 
Concept 
Selling 


PROSPEK JANJI TEMU JANJI TEMU CLOSING 
SOSIAL PENJUALAN 


1 MINGGU 1 CASE 
DNSISTEN PRESENTASI 2 CALON NASABAH SETIAP HA 


Pencetak Uang” 


“Jika kamu punya mobil seharga 2 
milyar, berapa persen dari nilai mobil 


| “Sudah pasti 
tersebut akan kamu asuransikan?” 


100%” 


“Nah jika rumah kamu bernilai 5 milyar,, 
berapa persen dari nilai rumah tersebut 
akan kamu asuransikan?” 


“Tentu saja100% 
juga dong” 


“Seandainya kamu punya mesin yang dapat mencetak uang, dan bisa menghasilkan: 
3 milyar per tahun 

30 milyar dalam 10 tahun 

60 milyar dalam 20 tahun 

90 milyar dalam 30 tahun 

Apakah akan kamu asuransikan juga mesin tersebut? Jika ya, berapa persen dari nilai mesin 
tersebut yang akan kamu asuransikan?” 


“Sudah pasti! Dan 
akan aku 


asuransikan100% 
juga” 


(Lalu Anda 
tatap si calon “Lho kamu 


“Oh ga apa-apa. Aku cuma sedang 
menatap Mesin Pencetak Uang tersebut, 
yang sedang duduk di depanku ini” 


nasabah kenapa? Kok kamu 
tanpa berkata menatap aku 


apapun) seperti itu?” 
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LAKUKAN INI SETIAP MINGGU! 


Product 
Presentation 


PROSPEK JANJI TEMU JANJI TEMU CLOSING 
SOSIAL PENJUALAN 


1 MINGGU 1 CASE 
DNSISTEN PRESENTASI 2 CALON NASABAH SETIAP HA 
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Keunggulan PRUCinta 


Manfaat Jatuh Tempo dalam bentuk 
Nilai Tunai* setara dengan 


kontribusi yang dibayarkan selama l 05 01 
10 tahun 


Santunan Meninggal 
Lebih Optimal 


= 


Kontribusi hanya 10 
tahun untuk 
kepesertaan 20 tahun 


Perpanjangan masa ΒΗ 
kepesertaan Tanpa 
underwriting ulang 


Total 300% Santunan 
Meninggal karena 
kecelakaan 


Alokasi Surplus 
Underwriting 80% untuk 
peserta 


03 300% 


Total 400% Santunan 
Meninggal karena 
Kecelakaan saat bulan 
Ramadhan (sampai 2 
minggu setelah Lebaran) 


04 400% 
Perhitungan Medicalterpisah 


Notes: Ketentuan lengkap mengacu pada Polis 


*Nilai Tunai pada PRUCinta adalah sejumlah nilai yang akan dibayarkan dari Dana Nilai Tunai dalam hal kepesertaan PRUCinta berakhir dengan 
mengikuti ketentuan dalam Polis 


**Dana Nilai Tunai pada PRUCinta adalah kumpulan dana yang berasal dari Kontribusi para Pemegang Polis berdasarkan Porsi Nilai Tunai untuk 
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Periode Pembayaran 
Ргеті 

Yang Fleksible yaitu 5,10, 
atau 15 Tahun 


Premi yang kompetitif 
dengan perlindungan 
yang maksimal sampai 
dengan seumur hidup 
( Value for Money) 


Rentang usia masuk 
yang luas 

Mulai dari usia setahun 
sampai dengan 70 


Jaminan manfaat asuransi baik tahun 


untuk meninggal dunia ataupun 
akhir kontrak ketika berusia 99 
tahun berupa Uang 
Pertanggungan dan PRUWarisan 
Booster (Profit Sharing) - Bonus 
atau tambahan manfaat yang 
akan mengoptimalkan nilai 
warisan yang diterima oleh ahli 
waris 


Kepastian Manfaat Polis 
untuk orang-orang yang 
Anda cintai. 


sejam Keunggulan PCB 


PROTEKSI UANG PASTI 
: KEMBALI 


Perlindungan komprehensif untuk 60 
kondisi kritis tahap akhir atau 
manfaat meninggal + UP 10% 


Jaminan manfaat 100% 
Pengembalian premi pada 
tahun ke-20* (Jika Polis 
masih aktif). 

Jika Nasabah memilih 
pengembalian premi maka 
Polis berakhir 


ATAU 


100% Uang 
Pertanggungan akan 
dibayarkan bila 

Tertanggung Utama masih 
hidup dan tidak pernah 

klaim serta polis masih 
*NiaktrifnsedespaiidasdanSriplattéra 


dalam Polis 
(ketentuan detail menaaci nada Polis) 


200% tambahan Uang 
Pertanggungan PCB 88. Jika 
ае meninggal karena 


Perlindungan sampai dengan 
usia 88 tahun. Jangka waktu 
pembayaran premi: 5 tahun, 10 


Perhitungan UP (untuk tabel 
medical) hanya untuk PCB 88 (tidak 
diakumulasi dengan produk lain) 


Table Medieg 
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Адеп: 

“Ара kabar Pak/Bu? Tahukah Anda bahwa penyakit kritis sudah banyak dialami 
orang-orang dan sudah menjadi kondisi penyakit yang umum, contohnya seperti 
sakit jantung. Di tahun 2012 saja, 1 dari 7 orang Indonesia meninggal karena 
penyakit jantung dan angka tersebut meningkat di tahun 2014 menjadi 1 dari 3 


orang. 2012 


Strobe wat می‎ leading (mute of death bilang 322 Ç toc people v 
2012 


Top 10 causes of death 
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5 SKAH PENJUALAN РСВ 88 


Адеп: 

“Di Indonesia, jika terkena serangan jantung berapa kira-kira biaya pengobatannya? 
Tagihan rumah sakit bisa mencapai 150-500 juta, tergantung rumah sakitnya. Tapi 
minimal akan butuh 300 juta.” 


“Setelah operasi by pass, berapa lama kira-kira harus tinggal di rumah untuk pemulihan 
dan tidak dapat bekerja? 6 bulan sampai 1 tahun? 
Jadi jika penghasilanmu 5 juta/bulan, akan butuh 60 juta untuk setahun.” 


“Setelah setahun kamu harus cari kerja lagi, tapi akan sulit diterima dengan kondisi itu. 
Bisa butuh waktu setahun lagi untuk dapat pekerjaan. Berarti 2 tahun...60 juta lagi. Untuk 
pemulihan kesehatan dalam 2 tahun ini pasti perlu suplemen, yang mungkin sekitar 2,5 
juta/bulan. Berarti tambah dana 60 juta lagi untuk suplemen 2 tahun. Jadi total biaya 
hidup ditambah suplemen adalah 180 juta, ditambah lagi 300 juta biaya rumah sakit 
menjadi total 500 juta. 

Apakah 500 juta tersebut sudah tersedia di tabunganmu? Jika belum, pasti perlu disiapkan 
dari sekarang kan?" 


Prospek: 
UNa т 


ҰҰРАЙАСКАН PENJUALAN PCB 88 


“Nah yang kamu perlukan adalah ini... 

Jika usiamu 33 tahun, dengan uang senilai harga segelas kopi sehari, Rp37.000, kamu 
bisa langsung dapat 500 juta untuk perlindungan atas 60 kondisi kritis atau kematian. 
Atau 1,5 milyar atas kematian akibat kecelakaan (sampai usia 70 tahun), yang mana itu 
adalah salah satu dari 10 penyebab kematian terbesar di Indonesia!” 


“Jika seseorang hanya butuh tindakan Angioplasti (pasang ring), bukannya by pass, dia 
akan dapat tambahan 50 juta, yang tidak akan memotong dana 500 juta tersebut. 
Biasanya program proteksi sakit kritis lainnya tidak memberikan manfaat ini.” 


SO 


ИАЙАСКАН PENJUALAN РСВ 88 


50 juta - pasang ring 


7.5 milvar- kematian akibat kecelakaan 


Usia 33 Tahun 15 Tahun 20 Usia 88 
205 Juta 500 juta 


5 ۸۰۸۲ PENJUALAN PCB 88 


Agen: 

“Prudential selalu mendengarkan, memahami dan mewujudkan. Setelah kamu membayar 
15 tahun, saat usiamu 48 tahun, mungkin anakmu sudah harus masuk kuliah. Saat itu 
kamu sudah tidak perlu membayar lagi, tapi kami tetap akan melindungimu sampai usia 
88 tahun dengan dana 500 juta tersebut.” 


“Bagian terbaik dari polis ini adalah, setelah 20 tahun, seandainya kamu tidak butuh 
proteksi lagi (misalnya butuh uang muka untuk pembelian rumah baru) kamu bisa menarik 
lagi premi yang sudah dibayarkan sebesar 205 juta. Dengan penarikan dana ini, otomatis 
perlindungan berhenti. 

Dan jika uang yang sudah kamu simpan bersama kami ini tidak terpakai sampai usiamu 88 
tahun, maka kami akan memberikannya sebagai warisan sebesar 500 juta. Kamu bisa 
pakai ini sebagai dana pensiunmu atau sebagai hadiah bagi cucu-cucu kamu.” 


ҰҰҒАЙАСКАН PENJUALAN PCB 88 


Адеп: 

"Pak/Bu prospek, Anda setuju kan bahwa program seharga segelas kopi tersebut 
tidak hanya memberikan perlindungan, tapi juga adalah cara terbaik menyimpan 
uang untuk masa depan Anda.” 


“Karena jika Anda tidak mulai menyisihkan dana seharga segelas kopi hari ini , 
Apakah Anda yakin bisa memperoleh uang sebesar 205 Juta di 20 tahun 
mendatang?” 


Agen: 

“Pak/Bu, ide menyisihkan dana seharga segelas kopi ini bagus Kan? Boleh ya saya 
pinjam KTP Bapak/lbu?” (persiapan untuk mengisi E-SPAJ dan pembayaran premi 
pertama) 


т” 
? 


У ENANGANI КЕВЕКАТАМ NASABAH 


Untuk apa Anda perlu KTP saya? Memangnya saya 
bilang bahwa saya akan membeli sekarang? 


Agen: 

"Ya Pak/Bu. Barusan Anda sampaikan bahwa Anda setuju 
program seharga segelas kopi ini, selain bisa menyediakan 
perlindungan, juga adalah cara terbaik untuk menyimpan 
uang bagi masa depan Anda dan keluarga. Jadi, apakah ada 
pertimbangan lain? Kalau begitu, boleh saya bantu untuk 
persiapkan pengajuan Bpk/Ibu secara tahunan melalui Kartu 
Kredit atau Transfer?” 


FJ ENANGANI КЕВЕКАТАМ NASABAH 


Memangnya saya harus memulainya sekarang? 
Agen: 
Tentu saja Bpk/Ibu. Memulai lebih awal selalu jauh lebih baik. 
Artinya Bpk/lbu bisa segera menyimpan uang dan juga 
menikmati proteksi tersebut lebih cepat. 
Hanya seharga segelas kopi Іһо Bpk/lbu. Kalau tidak dimulai 
dari sekarang, uang itu tidak akan pernah tersimpan. Jadi, 
boleh saya bantu untuk persiapkan pengajuan Bpk/Ibu 
secara tahunan melalui Kartu Kredit atau Transfer? 


FJ ENANGANI КЕВЕКАТАМ NASABAH 


Jadi saya hanya bayar 37.000 rupiah per hari? 


Agen: 

“Secara konsep ya. Tapi tentu akan merepotkan jika harus 
membayar harian. Bpk/lbu bisa memilih pembayaran 
pulanan, kuartalan, semesteran atau tahunan. Saran saya 
membayar secara tahunan, Bpk/lbu akan menghemat 
sebesar 1 bulan premi. Jadi, boleh saya bantu untuk 
persiapkan pengajuan Bpk/lbu secara tahunan melalui Kartu 
Kredit atau Transfer?” 


Bulanan 1,250,000 x 12 15,000,000 
Kuartalan 3,625,000 x 4 14,500,000 
Semesteran 7,125,000 x 2 14,245,000 
Tahunan 13,750,000 


FJ ENANGANI КЕВЕКАТАМ NASABAH 


Apakah bayarnya harus 15 tahun? 
Agen: 
"Itu pertanyaan bagus. Pilihannya bisa 5, 10 atau 15 tahun. 
Semakin pendek waktu yang Bapak/Ibu pilih, tentu saja akan 
semakin besar premi tahunannya. Tapi secara total preminya 
akan lebih rendah. Jadi Bapak/lbu mau pilih 5, 10 atau 15 
tahun? Kalau begitu, boleh saya bantu persiapkan 
pengajuan Bpk/lbu melalui Kartu Kredit atau Transfer?” 
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Sampaikan Intonasi Ekspresi 


55 ERLATIH NASKAH 
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Васа регіаһап 


03:00 


FAN ERLATIH NASKAH 
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Sampaikan 


03:00 


FAN ERLATIH NASKAH 


Jo 


Intonasi 


03:00 


s ERLATIH NASKAH 


Orang 1: Agen 


Presentasi 
sesuai naskah 


uu Orang 2: 
Ekspresi Prospek 


Memperhatikan 


03:00 presentasi 


s ERLATIH NASKAH 


Orang 1: Agen 


Presentasi 
sesuai naskah 


uu Orang 2: 
Ekspresi Prospek 


Memperhatikan 


03:00 presentasi 


WELCOMING NEW AGENT 


NEIN STAR / 


NEW 


Background: 
Mahasiswa semester 2 jurusan EOD å 
Psikologi r ۱ 
Achievement : T ч 
romantic dinner dr pru АРІ 82jt per | 
ME Februari 
Memiliki 2 tim, 1 sudah berhasil 
pecah telur 


4 ЕХС LU 


Khusus bagi Tenaga Pemasar berstatus Agen yang memiliki Full License (“FLC”) 
sejak 1 Oktober 2022 s/d 31 Maret 2023 yang menghadiri Training 
s.d. April 2023 khusus bagi Agen Baru 


> Menghadiri Welcoming New Agent Training dan menyelesaikan 
min. 2 modul My First Success 


e Issued: 1 Jan - 31 Mar 2023 | 


KRITERIA PENCAPAIAN & HADIAH 
REWARD: 
Exclusive Experience with Prudential 
Min. Total APE 35 Juta dan Min. 5 polis 


Syarat dan ketentuan mengacu pada Agency Update yang akan segera dikeluarkan. 


Jadwal OFFLINE 
Dibulan MARET 
2023 !! 


RAIH BENEFIT MENGIKUTI 


| А: 
мефлокатка Botenet Adan baru menjadi Ac 
Aktif memiliki cases 


"a "VAKSIN" bagi Agen baru memulai bisnis Asu 
καρ ΟΠΠ 


μή ср 


Formula Sukses Aktifitas Rutin Untuk Agen E 


pater & Ikuti 
edua Training 


NEW TRAINING 
UNTUK AGE! 
SYARAT MENGIKUTI KONTES: 


1 RISE UP CHALLENGE 


4 
2 First Success 


NT BARU & 


ARU 


å 


ua 
J p 


Ikuti Training ` 
Му First Success, 


Interaktif 
& rol 
eplay (script HO serta 
praktek ilu 
str 


Куо GASPOL dengan mengikuti 
Kelas Online My First Success! 
i dul А, B, CD 


Ω Begin Your 
Protection Plan 
e with 


Ө Comfortable Lif 
Hospitalization Product 
g pevelop objections 

Into opportunities 


(Å Easy Way of Syariah 


PRUForce - Training - Katalog - Search: My First 5 D a ft 
: PRUFo ; 
i — Training — Katal 
uccess - Daftar og - (Search) My First 


Daftar Segera 
uccess * Daftar 


PRUSales Builder Batch 2 - 2023 


SUDAH DI BUKA !! 


RAIH BENEFIT MENGIKUTI 
Menguasai SSE ЯМУ RE Bo: 


M@jalani aktifitas harian dalam PRULeads Activity 


Menguasai Teknis & Ide Ketrampilan Menjual 
Ме @patkan sharing mengenai Best Practice dari 70p-Performer 
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Маа адеп dengan konsistensi дап aktifitas tinggi 
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Luck & Success 


ap Berlari Menuju Kesuksesan Ande 


Temukan dukungan kami untuk Anda 


Fe 2022 Agent Development Roadmap 


Core Agent Program 


MY FIRST O PRU FINANCIAL 

a بس ہہ سرت کس‎ ADVISOR (DEA) 

MY FIRST CASE ? PRU SYARIAH 

Inclusive with Sales Adviso ADVISOR ۸۱۴۸۲ ۴۳ “Гат” 

Ргосе55 ВЕ PRUWORKS 

SYARIAH UNTUK CHAMDIAN (RDA 

PRUEXPERT INDUCTION ? NEW - PRU SALES GOES TO PRO AAD) 
PROGRAM BUILDER | 


PRODUCT CERTIFICATION, WORKSHOP & PRUWORKS CERTIFICATION $ 


PRODUCTHEAMNING & 


TECHNICAL WORKSHOP 


«Өлапаағогу Training 


є 


Luck & Success 


Inta 


Play Book 


PRUC 


“Saat listrik mati, pasti 
kamu mau punya genset, 
supaya keluargamu tidak 
kehilangan cahaya...? 
Itulah bukti 


Seperti , yang 
akan memberikan cahaya 
pendapatan disaat 
keluargamu 
membutuhkannya" 


Buktikan 


е: Pemadama 
n listrik 


(ар) 


LISTRIK fr 
JIN 


ЕЯ, 


ВОКТІКАМ 
СІМТА...? 9 po = 


BUKTIKAN à аў στα 
СІМТА...? | Ф у кай 
оз Ф хма 


Kp10jt Rp20jt Kp50jt 


| * 
р RU (| nta *Sales Script dapat di akses di Dokumen Pendukung Cj (39 (%) 


50% 
5. γη 


1,5 
: 2 dibayarkan (sesini Ketentuan роїв) 
Lom 12 -100% 

PENDAPATAN Ojt T a 
NT "Perpa 

s 

Се) 12) гаў 

PENDAPATAN ® 
0 10th 20thn 


“Bersama PRUCinta, , Rp 33rb per hari (Rp 12 juta/thn)* yang kamu sisihkan, 
bisa untuk menyiapkan manfaat hingga 6M untuk perlindungan keuangan orang yang 
dicintai” 


Paket PRUCinta 


Santunan Meninggal Dunia Dasar 
(UP Dasar) 


B 
3.000.000.000 
(PERIODE 20 TAHUN) 


A 
1.500.000.000 
(PERIODE 20 TAHUN) 


ATAU 4 
Santunan Meninggal Dunia Kecelakaan 4.500.000.000 9.000.000.000 
(Total 300% Santunan Meninggal Dunia Dasar) (SEBELUM 70 TAHUN) (SEBELUM 70 TAHUN) 
ATAU | 


Santunan Meninggal Dunia Kecelakaan 
Mudik Lebaran (тоға! 400% Santunan Meninggal Dunia 


10.000.000.000 
(SEBELUM 70 TAHUN) 


Dasar) TIT i Y ATAU 4 
Manfaat Jatuh Tempo 120.120.000 210.210.000 
(Saat Polis Berakhir) (NILAI TUNAI SESUAI POLIS) (NILAI TUNAI SESUAI POLIS) 


KONTRIBUSI TAHUNAN (SELAMA 10 TAHUN) 12.012.000 21.021.000 


*Sales Script dapat di akses di Dokumen Pendukung 


